
Você empreendedor ou gestor de empresas de 
médio porte...

Quando a sua equipe precisa de orientação ou de apoio 
para resolver situações do dia a dia da sua empresa, é a você 
que eles recorrem.

E quando você precisa conversar, trocar uma ideia, sobre 
as suas demandas, sobre os caminhos da sua empresa... 

A quem você recorre, com quem você conversa?



E se…

Você tivesse um lugar, um ambiente, com outros

empreendedores e gestores, onde você pudesse

ouvir situações, experiências e também

compartilhar as suas experiências que possam

igualmente contribuir com o desenvolvimento mútuo?



DESTAS OBSERVAÇÕES, 
NASCEU O PROJETO:



COORDENAÇÃO

Sidnei Dias
@sidneidiasmentoria

Luciano Lima
@lucianoluislima



Oportunizar atualização através da apresentação e

discussão de temas relevantes para o desenvolvimento de

executivos de alta performance.

PROPÓSITO



O Executivo de Alta Performance é aquele que se mantém

atualizado e em constante aprendizado, ao mesmo tempo em

que aplica seu conhecimento na geração de resultado, busca

criar conexões com outros profissionais para trocas e

ampliação da sua rede de relacionamentos e negócios.



Reunimos executivos de empresas de diversos

segmentos para atualização, aprendizado, trocas de

experiências e evolução conjunta.

A PROPOSTA DO PROGRAMA



DINÂMICA DOS ENCONTROS
Encontros mensais de um dia

em local reservado para dedicação plena e intensa.

Convidados especialistas

para atualizar as novidades e práticas do mercado, apresentando cenários e 

ferramentas para uso imediato no seu negócio.

Debates e construção de aprendizado

com os participantes, gerando trocas de experiências e network.



Executivos, empreendedores, sócios, donos de negócios

de médio porte, que necessitam de atualização constante e 

ágil para aplicação imediata no seu dia a dia.

IDEALIZADO PARA QUEM?



O QUE FALA QUEM 
JÁ PARTICIPOU?



COM A PALAVRA, QUEM VIVEU A EXPERIÊNCIA…

"Um grupo heterogêneo de alto nível de debate e com a participação de especialistas com 
conteúdo prático e com quem foi possível conversar diretamente. Destacaria a possibilidade de 
aplicação direta das práticas em nossa empresa. Muito importante também o formato dos 
encontros e o local que nos tirava do ambiente das nossas empresas para focarmos em um dia de 
reflexões e crescimento de todos - construí relacionamentos que ficarão para a jornada 
certamente."

Daniel Teixeira – Diretor de Novos Produtos Hanisch Medical
"Encontrei uma turma de alto nível, com profissionais dispostos a evoluir e trocar 
ideias. Colocamos os especialistas em 'saia justa' com questionamentos e sempre 
tivemos ótimos debates. Difícil dizer que teve algum assunto que não agregou algo 
para nossa empresa. Posso dizer com muita transparência que a Hanisch são duas 
empresas neste ano, a de março, quando iniciamos os encontros e a de hoje 
(novembro/23), que evoluiu a partir dos conhecimentos aplicados, as trocas e dicas 
que nos trouxeram resultados expressivos."

Hildo Maus – Diretor Industrial Pacific Shoes/Guilhermina



COM A PALAVRA, QUEM VIVEU A EXPERIÊNCIA…

"Oportunidade ímpar para troca de conhecimentos e experiências. Foi muito acima da expectativa, 
o aprendizado e o legado que fica foi muito importante pra mim pessoalmente falando. Minha 
experiencia profissional era somente na empresa da nossa família e possibilidade de estar com 
esse grupo foi especial. Consegui abrir a minha cabeça e eu sinceramente não imaginava que ia 
chegar nesse nível de evolução profissional que o convívio com esses profissionais, durante os 
nossos 8 meses de encontros, me proporcionou. "

Luciano Vaucher – Gerente Adm/Financeiro da Giros Peças
"No caminho de volta ao final de cada encontro, eu vinha pensando 'como eu coloco isso 
que eu vi hoje em prática na minha empresa... quem é o time que eu tenho que chamar', 
eu sentava com meus Diretores e ficava comentando sobre o que eu havia vivenciado.
A forma com os assuntos foram estruturados, construindo uma trilha de conhecimento 
foi excelente. Me proporcionou ver onde estamos no caminho certo e me provocou a 
sair do meu ambiente de conforto e ver o que está acontecendo em nosso entorno e 
aprender convivendo com outros gestores e empresários."

Orlando Antonini – Diretor da Tubospel



COM A PALAVRA, QUEM VIVEU A EXPERIÊNCIA…

"Tivemos muitos pontos altos em cada encontro, muita informação, assuntos interligados e 
complementares. Muitas vezes eu entrava em um encontro e o assunto estava muito ligado com 
uma situação que estava vivendo naquele momento na minha empresa e estava ali recebendo um 
insight sobre como lidar com aquilo. Destacaria a aplicação prática em melhorar o ciclo financeiro 
da empresa, o nosso giro de estoque. E também na temática do marketing e marca - utilizarmos 
melhor nossa essência que é a reciclagem, nossa base é a reciclagem, como podemos utilizar essa 
nossa essência para criar valor ao nosso negócio."

“Uma das coisas boas que me aconteceram em 2023 foi eu ter tomado a decisão de participar 
do projeto ALPHA. A experiência de estar mensalmente reunido com um grupo de empresários 
para trocas e atualização com especialistas, trazendo aplicações práticas, proporciona nosso 
crescimento como gestores e empresa. Com a rotina nos consumindo bastante energia, o 
ALPHA provoca nossa parada para refletir e pensar os próximos passos. Desejo que este projeto 
continue e sugiro que você empresário venha também fazer parte deste movimento e juntos 
evoluirmos em como fazer gestão no Brasil e para o Brasil!”

Giuliano Vieira – Diretor Técnico Coman Polímeros

Gilberto Müller – Sócio Fundador da Exatus Contabilidade



ENCONTROS MENSAIS



Sidnei Dias
Mentor de Carreiras e Negócios

Professor e Consultor Empresarial

Mestre em Engenharia Ambiental, Especialização em TQM/NKTS Japão

Formação em Engenharia e Bel Administração

Maratonista.

ENCONTRO 1
Data: 20/03/2024

8h30 – 12h

13h30 – 15h30

ABERTURA DO PROGRAMA

Luciano Lima
Palestrante

Professor e Consultor Empresarial

Bacharel em Administração com Habilitação em RH

Especialização em Gestão Empresarial.



ENCONTRO 1

Data: 20/03/2024

15h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Estratégia Empresarial

Palestra: Cenário Econômico

Perspectivas nacionais e internacionais

Perspectivas regionais

Dicas para os segmentos

Giane Guerra
Jornalista de Economia 

Comentarista e Colunista no Grupo RBS 
Bacharel em Direito e Jornalismo

MBA em Finanças

Especialização em Business Strategy (EUA).



ENCONTRO 2

Data: 17/04/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Gestão Financeira para 
Resultados

Workshop 1: Gestão Financeira Focada
em Resultados

Planejamento de curto e médio prazo com foco
no resultado

Métodos para melhorar o caixa

Ações que realmente melhoram os resultados

Modelagem de cenários utilizando excel 
prático

César Augusto Roth
Professor Universitário na ESPM e Feevale

Docente na Graduação e Pós Graduação

Consultor Financeiro e Contábil

Especialista em Finanças e Custos.



ENCONTRO 2

Data: 17/04/2024

13h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Gestão Financeira para 
Resultados

Workshop 2: Governança Financeira

Linhas de créditos

O que fazer para ter acesso

Facilitadores na liberação do crédito

Dificultadores na liberação do crédito.

Solon Stahl
Diretor Executivo Sicredi Pioneira/RS

Bel em Administração

Especialista em Cooperativismo

MBA em Gestão Empresarial

MBA em Inteligência Empresarial

Embaixador e Colíder da filial RS do 
Instituto Capitalismo Consciente Brasil.



ENCONTRO 3

Data: 22/05/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Gestão de Marketing e 
Branding 

Workshop 1: Branding - Construção e 
Desenvolvimento de Marca

O que é marca?

Ambiente e identidade de marca

Posicionamento de marca

Implementação.

Felipe Schmitt-Fleischer
Estrategista de marcas e marketing

Professor, Articulista e Palestrante 

Bel em Administração/Marketing/UFRGS, 

Pós-graduação em Gestão Empresarial/FGV 

Especialização em Branding/ESPM.

14/AGOSTO



ENCONTRO 3

Data:22/05/2024

13h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Gestão de Marketing e 
Branding 

Workshop 2: Estratégias de Marketing e 
Liderança de Pensamento

Liderança de pensamento

Reputação

Relacionamento 

Reconhecimento

Guia de execução

Christian H. Mendes
Mentor Organizacional

CEO na Oversize Thought Leadership

Gerente de Projetos em Marketing e Negócios 

Especialista em Planejamento de Marketing e 
Pessoal para Líderes de Pensamento 

Bel em Relações Públicas Unisinos/RS.

14/AGOSTO 



ENCONTRO 4

Data: 19/06/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Gestão Comercial

Workshop 1: A Arte de Negociar

Preparação para negociação

Comunicação na negociação

Os quatro perfis do negociador e o papel de 
cada um

As oito etapas do processo de negociação
em vendas

Juarez Buriol
Professor, Palestrante e Consultor 

Especialista Estratégias, Vendas e Negociação

Conselheiro de Cooperativas e Empresas
Superintendente Regional da CEF

Mestre em Engenharia da Produção

MBA Executivo Internacional/Espanha

Bel em Ciências Contábeis.



ENCONTRO 4

Data:19/06/2024

13h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Gestão Comercial

Workshop 2: Ressignificando Vendas

Os 6 passos da ressignificação de vendas

Como criar uma cultura de alta performance

Nasce uma nova gestão: montando uma
agenda de 90 dias

Como fazer um acompanhamento de 
performance

As funções do líder comercial

Gustavo Campos
Instrutor do Ressignificando Vendas

Gerente de Representação Comercial

Idealizador de Vários Cursos e  Experiências de 
Capacitação Acelerada em Vendas, Gestão e 
Desenvolvimento Pessoal,

Autor dos livros Ressignificando Vendas 1 e 2

Traços de Valor, Aventureiro Nerd, entre outros.



ENCONTRO 5

Data: 17/07/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Gestão por Processos

Workshop 1: Impacto dos Processos nos
Resultados dos Negócios

Processos e a visão sistêmica

Visão de fluxos e processos

Oportunidades de melhorias nos processos

Meios de identificação de desperdícios

Fabiano Nunes
Mentor de Startups

Professor e Consultor Empresarial

Executivo em empresas de médio e grande porte

Fundador da Nuntek – VSMApp e i-OMT 

Doutorando em Engenharia de Produção e 
Sistemas/UNISINOS.



ENCONTRO 5

Data:17/07/2024

13h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Gestão por Processos

Workshop 2: A Estratégia como Prática
– Case da Empresa Netuno

Alinhamento da estratégia empresarial com a 
gestão por processos

Cadeia de valor e competências organizacionais

Mapeamento de processos e criação de valor

Gestão de pessoas aliada à gestão por processos

Anderson Krielow
Diretor Geral da Empresa Netuno

Professor Universitário

Consultor Empresarial

Especialista em Planejamento Estratégico e BSC

Mestre em Administração/UNISINOS

MBA em Gestão Empresarial/UNISINOS



Elenise Rocha
Professora UNISINOS/UNIFTEC/UCS/IBGEN e UNISC

Experiência de 30 anos na Gestão de RH

Fundadora da RB Learning

Doutora e Mestra em Engenharia de Produção e 
Sistemas/UNISINOS

Especialização Gestão e Desenvolvimento Humano

Especialização Informática Aplicada na Educação

Bel em Administração.

ENCONTRO 6

Data: 21/08/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Gestão de Pessoas

Workshop 1: Cultura Organizacional e o 
Impacto nos Processos de Gestão de 
Pessoas

Cultura organizacional

Modelos de gestão de pessoas

Os processos de gestão de pessoas - subsistemas

O papel e responsabilidades da área de RH



Liane Malabarba
Consultora Empresarial

Executiva de Gestão de Pessoas nas Empresas
Ferramentas Gerais, Grupo RBS e Brasken

Diretora da ABRH/RS

Psicóloga

MBA Gestão Empresarial e Marketing/ESPM  

MBA Gestão Estratégica de Pessoas/FDC e 
INSEAD na França. 

ENCONTRO 6

Data:21/08/2024

13h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Gestão de Pessoas

Workshop 2: O Papel do Líder e seu
Impacto nas Pessoas e na Organização

Cultivar a CONFIANÇA

Criar a VISÃO

Executar a ESTRATÉGIA

Ser LÍDER COACH



ENCONTRO 7

Data: 25/09/2024

8h30 – 11h

TEMA CENTRAL: Comunicação Organizacional

Workshop 1: Comunicação nas Organizações
“Fala que eu não te escuto”

Ferramentas para conduzir conversas 
(passo a passo para reuniões)

Elementos da comunicação pessoal

Princípios para conversas poderosas: 
foco no problema x foco na solução

Fabiana Becker

Professora na ESPM, Sócia da FALE

Mentora Organizacional, Líder facilitadora de Processos e Pessoas,

Membro da Comunidade Internacional Art of Hosting e Dragon Dreaming. 

Graduada em Comunicação Social/UFRGS. 

Pós-graduada EM Varejo/Comércio Eletrônico e Marketing/FGV/UCS  

Alessandra Becker

Professora na ESPM Sócia fundadora da FALE, 

Certificada Chief Happiness Officer

Certificada em Cultura de Segurança Psicológica

Facilitadora em Felicidade Interna Bruta FIB-Feliciência

Formação em Neurociência da Felicidade e Happiness Skills

Facilitadora do Grupo de Estudos de Comunicação Ações Motivacionais

na ABRH-RS desde 2018.



Silvana Esperafico Belotto
Gerente de Gestão de Pessoas na PICCADILLY COMPANY 

Formação em Tecnólogo de Processamento de 
Dados/UNISINOS Especialização em Gestão de Pessoas 

Pós graduação em Terapia Familiar Sistêmica

Capacitação em Coaching e Neurolinguística

ENCONTRO 7

Data: 25/09/2024

11h – 12h

TEMA CENTRAL: Comunicação Organizacional

Workshop 2: Apresentação do Case de Comunicação Organizacional da 
Piccadilly Company

Cleidi Silva
Analista de Comunicação Interna na PICCADILLY 
COMPANY

Graduada em Gestão de Recursos Humanos e  
Comunicação Institucional

Especializações na área de comunicação interna e 
endomarketing



ENCONTRO 7

Data: 25/09/2024

13h30 – 17h

Workshop 2: Comunicação do Gestor

A comunicação nas organizações

Ruídos de comunicação e fatores de 
impacto

Postura profissional e cuidados com a 
linguagem

Perfis pessoais e consequências

TEMA CENTRAL: Comunicação Organizacional

Sergio Stock
Âncora da TV Bandeirantes

Consultor e Assessor em Comunicação

Instrutor em oratória e media training

Especialista em Comunicação na Gestão de Crise 

Especialista  em Comunicação Corporativa

Jornalista, Relações Públicas

MBA Gestão em Jornalismo e Novas Mídias



Patrice Gaidzinski
Palestrante e Coach de Carreira, atua em Empresas 
Familiares e em Governança Corporativa

Psicóloga Especialista em Psicoterapia de Família

Sócia Fundadora da Prosperità

Atuou como Diretora no Brasil e membro do 
Conselho Internacional da FBN – Family Business 
Networking. 

ENCONTRO 8

Data: 16/10/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Saúde Empresarial

Workshop 1: Governança e Sucessão
Empresarial

A empresa familiar: por que ela é diferente

O processo de sucessão e a responsabilidade 
de seus agentes

A governança corporativa

A governança familiar



Gabriel Freitas Siqueira
Advogado, Fundador da Freitas Siqueira 
Especialista em Contratos, Responsabilidade 
Civil e Processo Civil. 

Especialista Técnico Consultivo na Gestão 
Jurídica Empresarial com empresas familiares 
de diversos segmentos de negócios.

ENCONTRO 8

Data:16/10/2024

13h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Saúde Empresarial

Workshop 2: Construindo a Proteção
Patrimonial 

Proteção Patrimonial Empresarial: expansão 
com riscos controlados

Desafios e Oportunidades no Compliance 
Empresarial

Boas Práticas Basilares em Cada 
Departamento Empresarial

Estratégias Avançadas na Proteção 
Patrimonial



ENCONTRO 9

Data: 20/11/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Inovação e Tecnologia  

Workshop 1: Inovar Não é Seguir
Tendências!

Ciclos de mudança

Tecnologia é meio

Era pós digital

Futurismo

Felipe Menezes
TEDx Speaker  e Mentor de Start Up

Professor e Coordenador de Curso

Consultor Empresarial

Fundador da WTF! School

Mestre em Engenharia

Mestrando em Design

Engenheiro de Produção.  



ENCONTRO 9

Data: 20/11/2024

13h30 – 17h

TEMA CENTRAL: Inovação e Tecnologia

Workshop 2: Planejamento Estratégico
Ágil

Porque fazer planejamento estratégico ágil

O que é planejamento estratégico ágil

Os passos para o planejamento estratégico ágil

Construindo o planejamento ágil da sua empresa

Kleber Nobrega
Consultor e Mentor, com mais de 240 projetos

Membro da Academia Brasileira da Qualidade

Doutor em Engenharia de Produção /POLI-USP

Engenheiro de Produção

Autor dos livros,  Falando de Serviços e o ABC 
da Gestão



ENCONTRO 10

Data: 11/12/2024

8h30 – 12h

TEMA CENTRAL: Mantendo o Movimento
Evento de Encerramento do Ciclo 2024

Palestra: Disciplina Para Alcançar
Resultados

Nunca é tarde para realizar seus sonhos

Todo o esforço será recompensado

Lições da Maratona para o 
mundo Corporativo

Marlei Willers
Maratonista

Campeã e Recordista da Maratona 
Internacional de Porto Alegre 2023

Terceiro lugar no Ranking Brasil de 
Maratonas 2023 aos 45 anos

Sócia Fundadora da Preta Pastas – Sabor e 
Saúde

Ex Gestora Comercial



www.hotelallesberg.com.br

HOTEL OFICIAL 
DOS ENCONTROS 

MENSAIS



ENCONTROS EXTRAS



JUL

SET

NOV

Um bate papo trimestral 

presencial de empresários 

e gestores, com um 

convidado trazendo temas 

relevantes…

…e um happy hour para 

interações e network.

ASSUNTO: Mente Forte, Negócios
Fortes: Enfrentando Situações Difíceis
CONVIDADOS: Cristine Kassick e
Marta Fuerstenau
Data: 23/07/2024
Horário: 15h – 19h

ASSUNTO: ESG na Prática:
Conhecer para Aplicar e Evoluir
CONVIDADOS: Paola Schmitt e 
Valter Tavares
Data: 11/09/2024
Horário: 15h – 19h

ASSUNTO: Gestão e Sucessão: Construindo
uma Cultura de Crescimento
CONVIDADOS: Paula Dahmer e 
Francisco Ferreira
Data: 13/11/2024
Horário: 15h – 19h



R. Casemiro de Abreu, 170 - União, Estância Velha - RS

LOCAL OFICIAL DO
CONEX MEETING



VAMOS JUNTOS?



UMA EXPERIÊNCIA COMPLETA E ÚNICA NO MERCADO

10 encontros presenciais ao longo de um ano – em Nova Petrópolis

03 encontros presenciais extras – em Estância Velha/RS

Local confortável e acolhedor – em Nova Petrópolis/RS

Acesso eletrônico e vitalício aos materiais de conteúdo e ferramentas 

compartilhados pelos especialistas convidados

Acesso aos materiais produzidos nos debates e conversas

Grupo fechado, para interação e debates

Café da manhã, almoço especial e lanche da tarde inclusos

Certificado de participação



DIFERENCIAIS EXCLUSIVOS

Coordenadores com experiência na área profissional, corporativa e acadêmica

Programa continuado de 10 meses com metodologia híbrida de acesso ao conhecimento e 

práticas de aplicação

Networking e contato com Executivos de outras empresas e segmentos de atuação

Ambiente seguro para troca de ideias e exposição de problemas e questões

Desenvolvimento profissional guiado, com orientação de profissionais renomados na área

Comunidade entre os participantes para trocas contínuas, não apenas nos dias de 

encontro presencial



INVESTIMENTO



PARA FAZER PARTE, VOCÊ INVESTE:

12 parcelas de R$ 1.997,00 (para 01 participante/empresa)

Participante adicional da mesma empresa: 

65% de desconto = R$ 697,00 (participante adicional por encontro)

Para pagamento à vista:
- 10% de desconto
- Cortesia de 01 convidado para 01 evento presencial

Forma de pagamento:
- Boleto bancário mensal
- Boleto bancário à vista



Sidnei Dias
Fone/Whatsapp: (51) 99973.4688

@sidneidiasmentoria

Luciano Lima
Fone/Whatsapp: (51) 98184.7527

@lucianoluislima

DÚVIDAS?
VAMOS CONVERSAR!
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